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1.4.1 Organizaciones de Productores Rurales que trabajan bajo un enfoque de alianza productiva 18
meses después del primer desembolso.

Organizaciones de Productores Rurales que trabajan bajo un enfoque de alianza productiva 18 meses después del primer

desembolso.

Definicion precisa El indicador Organizaciones de Productores Rurales que trabajan bajo un
enfoque de alianza productiva 18 meses después del primer desembolso se
refiere al nimero de grupos o asociaciones de productores rurales que contindian
activamente involucrados en un enfoque de alianza productiva, colaborando con
otros actores de la cadena de valor agricola, para mejorar la productividad, la
calidad y la rentabilidad de su produccion, evaluado 18 meses después de recibir
el primer desembolso de fondos o recursos financieros en la cuenta secundaria.

Organizaciones de Productores Rurales (OPR): Se refiere a grupos o asociaciones
formadas por productores rurales con el objetivo de trabajar en conjunto para
mejorar sus condiciones de produccion, comercializacion u otros aspectos
relacionados con su actividad agricola o rural.

Enfoque de Alianza Productiva: Es un contrato (Orden de compra, facturas,
cuotas de mercado) que tiene la OPR con los diferentes actores de la cadena de
valor: socios, productores independientes, procesadores, comercializadores y
otros actores relevantes, colaboran de manera coordinada y mutuamente
beneficiosa para mejorar la productividad, la calidad y la rentabilidad de la
produccién agricola.
Para las Ventanas 1y 3, se considerara que las OPRs mantienen bajo, un enfoque
de Alianza si:

i) cuentan con contratos vigentes con Aliados Comerciales y/o facturas de

compraventa con Aliados Comerciales.

Para la Ventana 2, se considerara que las OPR mantienen bajo un enfoque
de Alianza si:

i) Cuentan con contratos vigentes con Aliados Comerciales y/o facturas de
compraventa con Aliados Comerciales.

ii) Créditos vigentes con aliados financieros

18 meses después del primer desembolso: la evaluacidon de si la OPR estd
trabajando bajo modelo de alianza productiva se realizara 18 meses después del
momento en que se realizd el primer desembolso de fondos o recursos
financieros para apoyar la implementacion del plan de negocio, es decir, cuando
el primer desembolso se encuentra en la cuenta secundaria de la OPR.

Plan de Negocios: Instrumento que relne estrategias, actividades, objetivos,
metas, indicadores, entre otros que ejecuta la OPR en la etapa de ejecucion del
proyecto.

Ejecucion: Significa cuando el PNs ha sido finalizado.(Cierre).

Unidad de Medida Porcentaje (%), que contabilice aquellos Planes de Negocio ejecutados que
siguen trabajando bajo un enfoque de alianzas productivas 18 meses después de
recibir el primer desembolso, es decir, cuando el primer desembolso se
encuentra en la cuenta secundaria de la OPR.
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Organizaciones de Productores Rurales que trabajan bajo un enfoque de alianza productiva 18 meses después del primer

desembolso.

Meta: Al menos 80%.

Construccion del indicador Numerador: Niumero de Planes de Negocio ejecutados que siguen trabajando
bajo un enfoque de alianzas productivas 18 meses después de recibir el primer
desembolso, es decir, cuando el primer desembolso se encuentra en la cuenta
secundaria de la OPR.

Denominador: Numero total de Planes de Negocio ejecutados por el proyecto.
Desagregacion Para este indicador no se requiere desagregar, sino que se debe presentar un
indicador general.

Para fines de manejo interno del proyecto se llevara registros del porcentaje de
incremento en ventas por cadena de valor, por ventana y por oficina regional.

Fuente de Datos Linea de base de las OPRs (para referencia de comparacion, no es para el
calculo del indicador)

Informacidn de OPR: se disefiara una estrategia para el levantamiento de
informacion a las OPR que cuenten con al menos 18 meses después de recibir
su primer desembolso (transferencia a su cuenta secundaria) donde se obtenga
datos y evidencia (copia de documentacion de respaldo) de la vigencia de la
alianza productiva.
Método de recoleccion a) Informacién recopilada directamente de las OPR por medio de talleres,
encuestas o cualquier otro método que se defina en la estrategia,
b) Matriz de seguimiento a OPRs que trabajan bajo un enfoque de
alianzas productivas
Calculo del indicador Para calcular el indicador "OPR que trabajan bajo un enfoque de alianza
productiva 18 meses después del primer desembolso" como un porcentaje del
namero inicial de organizaciones, se calculara mediante la siguiente férmula:

OPR que trabajan con Alianzas
_ (PNs ejecutados por el nimero de Alianzas productivas )

100

%

Donde:
PNs con alianzas productivas 18 meses: corresponde al nimero de PNs que
fueron ejecutados por el proyecto para implementar un modelo de alianza
productiva, evaluada 18 meses después de recibir el primer desembolso, es decir,
desde cuando el primer desembolso se encuentra en la cuenta secundaria de la
OPR.
PNs ejecutados Total: corresponde al numero total de PNs que fueron
ejecutados por el proyecto para para implementar un modelo de alianza
productiva.

Frecuencia de Reporte Anual: para medir cumplimiento de acuerdo a las metas del marco de
resultados.

Trimestral: para medir avances a nivel del proyecto. (Enero-Marzo, Abril-Junio,
Julio -Septiembre y Octubre a Diciembre) de acuerdo a los informes y
liguidaciones presentadas de las OPRs a través de los Proveedores de Servicio
de Desarrollo Empresarial (PSDEs).




